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TÜRK P&I Sigorta 
Genel Müdürü Ufuk 
Teker, İsrail-Filistin 

çatışmasının deniz ticaretinde 
sigorta primlerini ve navlun 
ücretlerini artırdığını söyledi. 
Teker, çatışmanın şimdilik 
deniz ticaretine etkisi 
olmadığını ancak savaşın 
diğer ülkelere de sıçraması 
halinde sigorta konusunda 
ciddi sorunlar yaşanacağını 
kaydetti.

Deniz sigortacıları açısında 
İsrail-Filistin çatışması 
ile Rusya-Ukrayna savaşı 
arasında ciddi farklar 
olduğunu belirten Teker, 
“Karadeniz'in kapalı deniz 
olması, savaşan iki tarafın 
deniz kuvvetlerine ve her 
iki tarafın da ticaret yapan 
limanlara sahip olması 
nedeniyle durum, İsrail-
Filistin çatışmasından çok 
farklı. Rusya ambargoya tabi 
ülke. Karadeniz’de gemilere 
sigorta teminatı verilmiyor. 
Karadeniz’de durum çok 
daha kritik seviyede. İsrail 

limanları ise şu anda ticarete 
açık, gemiler seferlerine 
devam ediyor, sigorta 
teminatı da veriliyor. Ama 
sigorta prim seviyelerinde 
iki, hatta üç katına varan 
artışlar var. Savaşın yayılması 
ihtimali herkesi tedirgin 
ediyor. Armatörlerin taşıma 
ücretlerini bu tarz krizler 
yukarıya doğru hareket 
ettiriyor. Çünkü riskli 
bölgelere sefer yapılıyor, bu 
da fiyatları etkiliyor” dedi.

BÖLGEDEN  
TALEP ALIYORUZ
Ufuk Teker, son günlerde, 

bölgeden yolcu ve araç 
tahliyesi yapacak Ro-Ro 
gemilerinden sigorta 
talebi gelmeye başladığını 
vurgulayarak, “Türkiye’den 
Akdeniz’e ve İsrail’e giden 
gemilerin bir kısmının 
sigortaları bizde. Bizim 
filomuz içinde 7 bin 500 deniz 
aracı var ve Türk P&I’ın içinde 
olmadığı filo Akdeniz’de 
azalmaya başladı. Bölgede 

dominasyonumuz artıyor. 
Şimdilerde İsrail’den araç ve 
yolcu tahliyesi yapacak olan 
Ro-Ro gemilerinden sigorta 
talepleri gelmeye başladı. 
Bunları değerlendiriyoruz” 
şeklinde konuştu.

BİR MİLYAR DOLAR 
TEMİNAT
Ufuk Teker, Türk P&I’ın 

10. kuruluş yıldönümünü 
kutladıklarını da ifade 
ederek, uluslararası 
pazardan temin ettikleri 
reasürans kapasitesini, 
deniz sigortacılığı ürünlerine 
çevirip, bunu da uluslararası 
pazarlarda tekrar sattıklarını 
kaydetti. Teker, “17 
ülkeye sigorta teminatı 
sunuyoruz. Londra merkezli 
sigortacılardan 1 milyar 
dolarlık teminat sağlıyoruz ve 
bunu dünyadaki armatörlere, 
deniz taşıyıcılarına sigorta 
ürünü olarak veriyoruz” dedi.

Dünyadaki gemileri 
sigortalayarak, 60 milyon 
dolarlık hizmet ihracatı 

sağladıklarına da değinen 
Teker, sözlerini şöyle 
sürdürdü: “Bunun içinde 
Türk sahipli filolar var ama 
bizim sigorta verdiklerimizin 
yüzde 60’a yakını yabancı 
müşterilerden oluşuyor. 
Artık ürünümüzü dünyada 
satabiliyoruz. Biz kurulmadan 
önce böyle bir ihracat yoktu. 
Sigorta filomuz üzerinde 7 bin 
500’ün üzerinde gemi var.”

SENENİN başında okuyucu, 
eş, dost, ‘ne olacak bu 
kaskonu hali, fiyat artışları 

daha ne kadar sürecek, herhalde 
kasko yaptıramayacağız?’ diye 
sorduklarında; herkese aynı cevabı 
vermiştim, ‘biraz bekleyin, fiyatlar 
yerine oturacak, kaskonun ateşi 
sönecek’ demiştim. Öyle de oldu. 
Kaskodaki yangın söndü. Tabi 
bunda; otomobil pazarındaki 
daralmanın, artık yatırım aracı 
olarak görülmeyişinin, ikinci el otoda 
fiyatların düşününün etkisi çok büyük.

Önce, kaskoda neler yaşanmıştı 
bir hatırlayalım. Geçen senenin 
başlarında kaskoda fiyatlar önce yüzde 
100’lerde, sene ortalarında yüzde 
150’lerde, senenin üçüncü çeyreğinde 
yüzde 200’lerde artmış; yılın sonunda 
ise artışlar yüzde 280’lerle neredeyse 
rekor kırmıştı. Öyle ki, bir önceki 
yıl 5 bin liraya kasko yaptıranlar, 
2022 yılında 19 bin liraya sigortasını 
yeniletmek durumunda kalmış; hatta 
fahiş fiyat artışları nedeniyle birçok 
araç sahibi kasko yaptırmamaya 
başlamıştı. Hatırlayın, kaskodaki 
bu artıştan ünlü isimler de şikayetçi 
olunca, konu magazin dünyasında bile 
gündem olmuştu.

FİYATLAR HANGİ DÜZEYDE?
Okuyucular hatırlayacaktır, geçen 

senenin tam da bu zamanlarında, 
‘160 bin liraya kasko mu olur?’ 
başlıklı bir yazı yazmış; 560 bin 
liraya ikinci el araç alan yakın 
bir dostuma verilen kasko fiyat 
tekliflerini sıralamış, içlerinden bir 
şirketin 160 bin lira teklif verdiğine 
değinmiştim. O dönem, 10 
tekliflerin en düşüğü 17 bin liraydı, 
ortalaması 27 bin liraydı, en uçuk 
kaçık olanı da 160 bin liraydı.

Aynı dostumun kasko yenilemesi 
geldi. Kendisinden rica ettim, 
geçen seneki aynı şirketlerden teklif 
almasını istedim. Yine 10 şirketin 
tekliflerini gönderdi. En düşüğü 9 
bin lira, ortalaması 11 bin lira, en 
yükseği 19 bin lira. Elbette yine 
uçuk kaçık fiyat veren de var; onun 
da fiyatı 44 bin lira. 

Bir sene öncesi ile şimdinin 
mukayesesini siz yapın artık. Bu 
arada belirteyim, 650 bin liraya satın 

aldığı aracın şimdiki piyasa değeri 
bir milyon liraya yakın. Buradan da 
anlaşılacağı üzere, şirketler, geçen 
seneden daha düşük bedele bu sene 
kasko yapıyorlar. Elbette istisnaları 
vardır. Hasar durumuna, aracın 
piyasa değerine, sigorta şirketinin 
kasko yapma iştahına göre fiyatlar 
farklılaşabilir.

BİR SENEDE NE DEĞİŞTİ?
Peki, ne oldu da kaskonun ateşi 

söndü? Birincisi, hükümetin, otomobil 
pazarına yönelik aldığı tedbirler 
sonuç verdi, otomobil pazarındaki 
yangın söndü, pazarda işler tersine 
döndü. İkinci elde fiyatlar geriledi. 
Artık geçen seneki gibi otomobilde 
fiyat artışları yüzde 200’lerde değil. 
Artan kredi faizleri nedeniyle otoya 
olan talep yavaşladı. Kaskodaki fiyat 
ateşinin sönme nedenlerinden biri bu. 

İkincisi, sigorta gelecek bir 
yılı kapsadığından; geçen sene 
sigorta şirketleri, enflasyon, kur, 
araç piyasasındaki fiyat artışları 
gibi etkenlerde dolayı önlerini 
göremediklerinden, gelecek bir 
yılı fiyatlayarak, kaskoda primleri 
artırdılar. Bir anlamda yoğurdu 
üfleyerek yemeği tercih ettiler. Şimdi 
ise sigortacılar önlerini görebiliyorlar 
ve daha rasyonel, mantıklı fiyatlama 
yapıyorlar. 

UÇUK KAÇIK FİYATLAR YOK
Üçüncüsü, geçen senelerde 

enflasyon, kur, araç fiyatlarındaki 
artan değerler nedeniyle kimi sigorta 
şirketleri korkularından kasko 
yapmamayı tercih ettiler. Kimileri 
de ‘yapmıyorum’ demek yerine 
uçuk kaçık fiyatlar verdiler. Yani, 
yapmıyorum, bir başka söyleniş 
biçimi. Malum sigorta branşları 
arasında bir tek kaskoda, hasar 
olduğunda ürünün, yani aracın hasar 
anındaki piyasa değeri ödeniyor. 
Diğer sigortalarda poliçede yazan 
değer neyse o ödeniyor. Bu nedenle 
kimi şirketler, kasko pazarından 
çekilmek durumunda kaldı. Şimdi ise 
bu şirketler yine pazara döndüler ve 
bu sefer de aradaki açığı kapatmak 
için fiyatta rekabete başladılar. Bu 
da kaskoda fiyatları hem stabil hale 
getirdi hem de düşürdü.

Oto pazarı  
daraldı kaskonun 

ateşi söndü

HDI Sigorta Genel Müdürü 
Firuzan İşcan, 2022 

yılını yüzde 187’lik bir prim 
büyümesi ile sektörün 
üzerinde büyüyerek 
kapattıklarını söyledi. HDI 
Sigorta, Kuzey Kubrıs Türk 
Cumhuriyeti’nde düzenlediği 
acenteler toplantısında geçmiş 
dönemin değerlendirmesini 
yaptı ve gelecek hedeflerini 
belirledi. Acenteler 
toplantısında HDI International 
CEO’su Wilm Langenbeach 

ve HDI Sigorta Genel Müdürü 
Firuzan İşcan birer konuşma 
yaptı. İşcan, konuşmasında 
şunları söyledi: “Her branşta 
sektörün üzerinde büyüme 
yakaladık. 2023’ün ilk 8 ayında 

da yine kaskoda ve sağlıkta 
sektörün üzerinde, trafikte ise 
sektöre paralel bir büyümemiz 
var. HDI Sigorta şu anda prim 
üretiminde 4. sırada yer alırken 
özellikle kasko sigortalarında 
sektör lideriyiz. Üretimimizin 
yüzde 80’ini acentelerimiz 
aracılığıyla gerçekleştiriyoruz. 
Acentelerimizin büyüme 
oranı ise yüzde 195. Marka 
değerimizin yükselmesinde ve 
gelişiminde acentelerimizin 
katkısı büyük. Zamanınız 

çok kıymetli dolayısıyla hem 
zamandan tasarruf etmek 
hem de işi daha verimli hale 
getirmek için teknolojiden 
üst düzeyde yararlanmamız 
gerekiyor. Teknoloji, insan aklı 
tecrübeyle entegre olduğunda 
çok iyi sonuçlar verebilir. Var 
olan teknolojik gelişmeleri 
saha bilgisiyle birleştirerek 
doğru noktalara gelebiliriz. 
Teknolojiyi ve veriyi insanı 
merkeze alacak şekilde 
kullanmamız gerekiyor.”

HDI’Dan teknoloji atağI

SİGORTA 
pazarı 
2023’ün 

Ocak-Eylül 
döneminde 
yüzde 123.4 
büyüdü. Türkiye 
Sigorta Birliği 
(TSB), sigorta 
pazarının 9 
aylık verilerini 
yayınladı. 
Buna göre 9 
aylık dönemde 
toplam prim 
üretimi 328.2 
milyar TL olarak 
gerçekleşti. 
Geçen yılın 
aynı dönemi 
ile mukayese 
edildiğinde 
prim üretimi 
yüzde 123.4 
arttı. Toplam 
üretimin 288.6 
milyar TL’si 
hayat dışı 
sigortalardan, 
39.5 milyar 
TL’si de hayat 
sigortalarından 
kaynaklandı. 
Hayat dışı 
sigorta pazarı 
geçen senenin 
aynı dönemine 
göre yüzde 128.5 
büyürken, hayat 
sigortalarında 
büyüme yüzde 
92 olarak 
gerçekleşti. 
Yılın 9 aylık 
enflasyonu 
ile mukayese 
edildiğinde 
ise sigorta 
pazarında reel 
büyüme yüzde 
38.3 oldu. Hayat 
dışı sigortalar 
Ocak-Eylül 
döneminde 
reel yüzde 41.5 
büyürken, hayat 
sigortaları ise 
reel olarak 
yüzde 18.9 
büyüdü.

Sigortacılardan 
rekor 
büyüme

Türk P&I Genel Müdürü Ufuk Teker, İsrail-Filistin çatışmasının dünya 
deniz sigortalarına etkisini değerlendirdi. Teker, çatışma nedeniyle deniz 
ticaretinde sigorta primlerinde iki, üç katına varan artışlar olduğunu söyledi.

Ufuk  
Teker

Firuzan 
İşcan

İsraİl-Fİlİstİn 
çatışması sİgorta 
Fİyatlarını artırdı


